
Срок действия исключительных прав на объекты интеллектуальной собственности 

	Объекты интеллектуальной собственности
	Срок действия исключительного права, лет
	Продление
	Документ, удостоверяющий право

	Произведения науки, литературы и искусства
	В течение всей жизни автора и 70 лет после его смерти
	-
	-

	Программы для ЭВМ
	В течение всей жизни автора и 70 лет после его смерти
	-
	Свидетельство

	Базы данных
	15
	-
	Свидетельство

	Исполнения
	В течение всей жизни исполнителя, но не менее 50 лет
	-
	-

	Право публикатора
	25
	-
	-

	Фонограммы
	50
	-
	-

	Сообщение в эфир или по кабелю радио- или телепередач
	50
	-
	-

	Изобретения
	20
	5
	Патент

	Полезные модели
	10
	3
	Патент

	Промышленные образцы
	15
	10
	Патент

	Селекционные достижения
	30

(для некоторых видов 35)
	-
	Патент

	Топологии интегральных микросхем
	10
	-
	Свидетельство

	Секреты производства (ноу-хау)
	Пока сохраняется конфиден​циальность сведений
	-
	-

	Фирменные наименования
	До прекращения существования юридического лица либо изменения его фирменного наименования
	-
	-

	Товарные знаки и знаки обслуживания
	10
	10*
	Свидетельство

	Наименования мест происхождения товаров
	10
	10*
	Свидетельство

	Коммерческие обозначения
	Прекращается, если право​обладатель не использует его непрерывно в течение 1 года
	
	


* Неоднократное продление.

С учетом результатов анализа типовых активов, подлежавших оценке, а также опыта оценочного сообщества, были выделены основные категории НМА, характерные для проектов РОСНАНО: 

1. Технологические НМА: 
· изобретения, полезные модели, промышленные образцы; 

· секреты производства (ноу-хау); 

· топологии интегральных микросхем; 

· конструкторская и техническая документация; 

· технические условия; 

· учебно-методические материалы. 

2. Маркетинговые НМА: 
· товарные знаки; 

· доменные имена. 

3. НМА, связанные с обработкой данных: 
· программное обеспечение; 

· базы данных. 

4. Контрактные НМА: 
· контракты на условиях лучше рыночных; 

· лицензионные договоры; 

· договоры франчайзинга.

К средствам индивидуализации относятся, например: 

· фирменное наименование, наименование некоммерческой организации; 

· товарный знак, знак обслуживания; 

· коммерческое обозначение; 

· наименование места происхождения товара; 

· доменное имя. 

Возможности применения различных подходов при оценке НМА

	Тип НМА
	Возможности применения

	
	Высокая
	Средняя
	Низкая

	Технологические НМА 

	Изобретения, полезные модели, промышленные образцы, ноу-хау 
	Доходный 
	Затратный 
	Сравнительный 

	Техническая документация 
	Затратный 
	Доходный 
	Сравнительный 

	Маркетинговые НМА 

	Товарные знаки 
	Доходный 
	Затратный 
	Сравнительный 

	Доменные имена 
	Затратный 
	Доходный 
	Сравнительный 

	НМА, связанные с обработкой данных 

	Операционное ПО 
	Затратный 
	Сравнительный 
	Доходный 

	Товарное ПО 
	Доходный 
	Сравнительный 
	Затратный 

	Контрактные НМА 

	Все категории 
	Доходный 
	Сравнительный 


В основном при оценке НМА применяются различные вариации следующих четырех методов в рамках доходного подхода (русскоязычные названия приведены лишь для удобства пользователей и имеют второстепенное значение по отношению к англоязычным оригинальным названиям, последние приведены согласно терминологии МСО): 

· Метод оценки добавочного дохода, или экономии затрат (Premium Profits Method, или Incremental Income Method); 

· Метод NPV проекта; 

· Метод остатка для НМА (Excess Earnings Method); 

· Метод освобождения от роялти (Relief-From-Royalty Method). 

Каждый из этих методов основан на дисконтировании прогнозных денежных потоков, или (в простых случаях) – применении оценочных мультипликаторов.
Общая концепция метода MEEM 

Метод MEEM (Multi-period excess-earnings method) является одной из разновидностей метода дисконтирования денежных потоков. При применении данного метода определяются потоки доходов и расходов, в генерации которых участвует оцениваемый НМА. В некоторых случаях, в зависимости от конкретного НМА, начальные потоки доходов и расходов могут представлять собой потоки всего бизнеса. Однако общие денежные потоки всего бизнеса не всегда должны относиться на один НМА, поскольку в создании стоимости участвуют все активы предприятия (как существующие на дату оценки, так и те, которые будут созданы в будущем). 

MEEM предполагает определение притока и оттока средств, дохода на инвестиции (Returns On Investments) и их возврата (Returns of Investments).
Метод MEEM 
Будущие денежные потоки оцениваемого актива (EBIT)

-

Налог на прибыль

=

Чистый доход на капитал

+

Амортизация 

- 

Доход и возмещение инвестиций

=
Денежные потоки, относимые на НМА
При определении ставок роялти традиционно используются три основных метода: 

· Рыночный метод – базируется на поиске сделок по лицензированию аналогичных НМА, информация по которым доступна на рынке; 

· Метод отраслевых стандартов – основан на использовании среднеотраслевых ставок роялти, информация по которым доступна в статистических сборниках; 

· Рейтинговый метод – предполагает построение системы рейтингов по характеристикам активов, лицензионные соглашения которых известны, а затем соотнесение характеристик оцениваемого актива с этой системой рейтингов. Используется в тех случаях, когда из-за каких-либо особенностей НМА первые два метода использовать невозможно. 

Данные, необходимые для расчетов: 

· прогнозируемая выручка (как правило) от реализации готовой продукции. 

· ставка роялти; 

· ставка дисконтирования (будет рассмотрена ниже, в соответствующем разделе). 

Реализация сценарного подхода – это альтернатива дисконтированию «основного» прогноза потока по ставке дисконтирования, включающей премии за все виды рисков того, что будущие значения потоков будут отличаться от использованного в расчете прогноза потока. 

Такие риски действительно уместно учитывать в ставке дисконтирования, когда они вычислены путем обработки достаточного количества заслуживающих доверия и уместных рыночных данных. 

Однако в ряде случаев более обоснованным представляется использование той или иной техники использования сценарного подхода, когда дисконтируются разные вероятные варианты будущих потоков, а результаты их оценок взвешиваются с оцененными вероятностями каждого из рассматриваемых сценариев (вариантов прогноза потока). Такой метод весьма уместен, например, когда специфические дискретные риски проекта (особенно в таких отраслях, как фармакология, страхование, IT, добыча природных ресурсов), можно явно идентифицировать и трактовать в терминах вероятностей ожидаемых исходов, то есть: 

· существуют накопленные статистические данные о вероятностном потенциале прохождения испытания от одной фазы к другой (например, по клиническим препаратам); 

· существуют статистические данные о количестве отклоненных заявок, неполученных сертификатах и др., без которых переход на другую фазу проекта невозможен, и прочее. 

В таких случаях (и в ряде иных) многие риски предпочтительно отражать непосредственно в вариантах прогнозов денежного потока. Это увеличивает аналитическую ценность модели и упрощает трактовку результата оценки.
Реализация сценарного подхода традиционно осуществляется с использованием одного из двух методов: 

· Дерево решений (сценариев). 

· Метод Монте-Карло. 

Правило «25 процентов» – согласно этому правилу, ставка роялти составляет 25% от ожидаемой прибыли, которую принесет использование лицензированных НМА (правило подробно описано ниже). 

Статья 1225. Охраняемые результаты интеллектуальной деятельности и средства индивидуализации
1. Результатами интеллектуальной деятельности и приравненными к ним средствами индивидуализации юридических лиц, товаров, работ, услуг и предприятий, которым предоставляется правовая охрана (интеллектуальной собственностью), являются:

· произведения науки, литературы и искусства;

· программы для электронных вычислительных машин (программы для ЭВМ);

· базы данных;

· исполнения;

· фонограммы;

· сообщение в эфир или по кабелю радио- или телепередач (вещание организаций эфирного или кабельного вещания);

· изобретения;

· полезные модели;

· промышленные образцы;

· селекционные достижения;

· топологии интегральных микросхем;

· секреты производства (ноу-хау);
· фирменные наименования;

· товарные знаки и знаки обслуживания;

· наименования мест происхождения товаров;

· коммерческие обозначения.

2. Интеллектуальная собственность охраняется законом.

Статья 150. Нематериальные блага

1. Жизнь и здоровье, достоинство личности, личная неприкосновенность, честь и доброе имя, деловая репутация, неприкосновенность частной жизни, личная и семейная тайна, право свободного передвижения, выбора места пребывания и жительства, право на имя, право авторства, иные личные неимущественные права и другие нематериальные блага, принадлежащие гражданину от рождения или в силу закона, неотчуждаемы и непередаваемы иным способом. В случаях и в порядке, предусмотренных законом, личные неимущественные права и другие нематериальные блага, принадлежавшие умершему, могут осуществляться и защищаться другими лицами, в том числе наследниками правообладателя.

2. Нематериальные блага защищаются в соответствии с настоящим Кодексом и другими законами в случаях и в порядке, ими предусмотренных, а также в тех случаях и тех пределах, в каких использование способов защиты гражданских прав (статья 12) вытекает из существа нарушенного нематериального права и характера последствий этого нарушения.

Статья 1424. Срок действия исключительного права на селекционное достижение

1. Срок действия исключительного права на селекционное достижение и удостоверяющего это право патента исчисляется со дня государственной регистрации селекционного достижения в Государственном реестре охраняемых селекционных достижений и составляет тридцать лет.
2. На сорта винограда, древесных декоративных, плодовых культур и лесных пород, в том числе их подвоев, срок действия исключительного права и удостоверяющего это право патента составляет тридцать пять лет.
Статья 1236. Виды лицензионных договоров

1. Лицензионный договор может предусматривать:

· предоставление лицензиату права использования результата интеллектуальной деятельности или средства индивидуализации с сохранением за лицензиаром права выдачи лицензий другим лицам (простая (неисключительная) лицензия);

· предоставление лицензиату права использования результата интеллектуальной деятельности или средства индивидуализации без сохранения за лицензиаром права выдачи лицензий другим лицам (исключительная лицензия).

2. Если лицензионным договором не предусмотрено иное, лицензия предполагается простой (неисключительной).

3. В одном лицензионном договоре в отношении различных способов использования результата интеллектуальной деятельности или средства индивидуализации могут содержаться условия, предусмотренные пунктом 1 настоящей статьи для лицензионных договоров разных видов.

Интеллектуальная


собственность





Объекты промышленной собственности








Объекты авторского и смежного права





Объекты патентного права





Права на секреты (ноу-хау)





Право на пресечение недобросовестной конкуренции





Указания происхождения или наименование места происхождения





Промышленные образцы





Полезные модели





Патенты на изобретения





Средства индивидуализации





Программы ЭВМ





Базы данных





Топологии интегральных микросхем





Произведения искусства





Музыкальные произведения





Литературные произведения





Гуманитарная сфера





Товарные знаки и знаки обслуживания





Фирменные наименования и коммерческие обозначения





Селекционные достижения





Научно-техническая и промышленная сфера








